
【2025年版】 
儲かるリピート商品リスト５選

Amazonリピート物販3.0



儲かるリピート商品１ 
子ども用パンツ



仕入れ先候補



分析
セラスプ　商品リサーチ　販売数　300～500個　2,000円以上 

小型・普通　FBA　　 

仕入れ価格は38をかけてやや高めで計算　　　　　　 

AmazonURL　https://www.amazon.co.jp/dp/B07K1RTFW1 

1688URL　https://detail.1688.com/offer/670948431790.html?
kj_agent_plugin=aliprice&fromkv=xytTrace:21071170172172445863
82373e1471

https://www.amazon.co.jp/dp/B07K1RTFW1
https://detail.1688.com/offer/670948431790.html?kj_agent_plugin=aliprice&fromkv=xytTrace:2107117017217244586382373e1471
https://detail.1688.com/offer/670948431790.html?kj_agent_plugin=aliprice&fromkv=xytTrace:2107117017217244586382373e1471
https://detail.1688.com/offer/670948431790.html?kj_agent_plugin=aliprice&fromkv=xytTrace:2107117017217244586382373e1471


分析

競合は月に450個程度売れている 

権威性などはなくイマイチ 

ウエストがきつい、小さい 

サメがメサと記載など違和感がある



競合レビューAI分析
【分析結果】 

・（分析結果1）サイズが小さめであるとの指摘が多い。特に100サイズが他のブランドの80サイズと同等であるとの意見が目立つ。 

・（分析結果2）柄が可愛いと評価されている。特に恐竜のプリントが子供に人気。 

・（分析結果3）生地の質感やゴムの仕上げが良いと評価されているが、生地が薄いとの指摘もある。 

【分析アドバイス】 

・（アドバイス1）サイズ表記を見直し、実際のサイズ感に合わせた表記に変更することを検討する。 

特に小さめのサイズ感を考慮したサイズガイドを提供する。 
・（アドバイス2）生地の厚さを改善し、漏れに対する耐性を向上させる。特にトイトレ中の子供に対する配慮が求められる。 

・（アドバイス3）柄のバリエーションを増やし、より多くの選択肢を提供する。 

　　特に人気のある恐竜柄を中心に、他の動物やキャラクターも追加する。 

【差別化ポイントの提案】 

・（提案1）サイズ調整機能を追加する。例えば、ウエスト部分に調整可能なゴムを取り入れることで、成長に合わせて長く使えるようにする。 

・（提案2）生地の厚さを選べるオプションを提供する。薄手と厚手の2種類を用意し、用途に応じて選べるようにする。 

・（提案3）セット販売のバリエーションを増やす。例えば、異なる柄の組み合わせや、 

　　季節ごとの特別デザインセットを提供することで、顧客の購買意欲を高める。



具体的戦略

日本ブランドや権威性での付加価値 

工場の認証・出荷数などの訴求 

モニターを募集して使用中の画像を紹介コンテンツに掲載する 

サイズの記載変更で誤解を与えないようにする 

人気柄の追加



儲かるリピート商品２ 

吊り下げ圧縮袋



仕入れ先候補



分析

セラスプ　商品リサーチ　販売数　500～1000個　2,000円以
上　中国セラー　小型・普通　FBA　　 

仕入れ価格は38をかけてやや高めで計算　　　　　　 

AmazonURL　https://www.amazon.co.jp/dp/B0957MJ7P3 

1688URL　https://detail.1688.com/offer/682688713945.html

https://www.amazon.co.jp/dp/B0957MJ7P3?th=1
https://detail.1688.com/offer/682688713945.html


分析

競合は月に400～600個程度売れている 

権威性などはない 

競合は家庭用掃除機で空気を抜く方式だがダイソン不可の不
満が多い 

穴が空いて使えなくなる不満が多い



競合レビューAI分析
商品レビューから得られた特徴のまとめ

ポジティブな特徴

1. 圧縮能力

◦ コートやダウンなどのかさばる服を簡単に圧縮でき、収納スペースを大幅に節約できる。
◦ 使用が簡単で、狭い場所でも効率的に収納できる。
◦ ハンガーにかけたまま圧縮できるので、衣類の整理が楽になる。

2. 便利さ

◦ ウォークインクローゼットや狭いスペースでの効率的な収納に適している。
◦ 衣類をハンガーにかけたまま圧縮でき、管理が楽。

ネガティブな特徴

1. 圧縮効果の持続性

◦ 購入後短期間で空気が入ってしまい、圧縮効果が持続しない。
◦ 圧縮が不十分で、袋がすぐに膨らむ。

2. 材質と互換性

◦ 一部の掃除機（例：ダイソン）では圧縮が難しい。
◦ 圧縮袋の材質が弱く、破れやすい。
◦

使用用途

1. 主な使用用途

◦ 冬服やコート、ダウンジャケットなどのかさばる衣類の収納。
◦ ウォークインクローゼットや狭いスペースでの効率的な収納。
◦ ハンガーにかけたまま衣類を整理し、圧縮する用途。

2. 深掘りされた使用用途

◦ 湿気対策としての利用。
◦ 季節ごとのスーツやダウンジャケットの整理。

購入動機

1. 収納スペースの確保

◦ 冬物衣類の整理と収納スペースの確保が主な動機。
2. 湿気対策

◦ 湿気が多い部屋での衣類のカビ対策。
差別化された商品提案

1. 改良ポイント

◦ 強化された材質とシール技術で空気漏れを防ぎ、持続的な圧縮効果を提供する。
◦ さまざまな掃除機に対応可能なバルブデザインを採用。

2. 市場の最新版としての位置づけ

◦ 現状の製品よりも長持ちし、さまざまな掃除機に対応可能な圧縮袋。
3. 監修してもらう専門家

◦ 収納・整理整頓の専門家。
◦ 素材工学の専門家。



具体的戦略

日本語説明書を同梱(文字は大きめ) 

権威性や工場の認証・出荷数などの訴求 

モニターを募集して使用中の画像を紹介コンテンツに掲載する 

掃除機がなくても使えるように手動エアポンプ付属 

(電動は家庭用電源の可能性、そうでなければ候補になる)



儲かるリピート商品３ 
エアフライヤー用シート



仕入れ先候補



分析
セラスプ　商品リサーチ　販売数　500～1000個　2,000円以上　
小型・普通　FBA　　 

仕入れ価格は38をかけてやや高めで計算　　　　　　 

AmazonURL　https://www.amazon.co.jp/dp/B0CQYMPV7H 

1688URL　https://detail.1688.com/offer/675087338071.html?
tracelog=cps&clickid=08c57caf9fb8bcadb09a2b5f20a362f5

https://www.amazon.co.jp/dp/B0CQYMPV7H
https://detail.1688.com/offer/675087338071.html?tracelog=cps&clickid=08c57caf9fb8bcadb09a2b5f20a362f5
https://detail.1688.com/offer/675087338071.html?tracelog=cps&clickid=08c57caf9fb8bcadb09a2b5f20a362f5
https://detail.1688.com/offer/675087338071.html?tracelog=cps&clickid=08c57caf9fb8bcadb09a2b5f20a362f5


AI分析
【分析結果】 

・（分析結果1）多くのレビューで、エアフライヤーやオーブンの掃除が楽になる点が高く評価されています。 
　　特に、汚れが最小限に抑えられることが強調されています。 
・（分析結果2）一部のユーザーは、紙の薄さや耐久性に不満を持っています。 
　　特に、食材を入れないと紙が舞い上がる問題が指摘されています。 
・（分析結果3）サイズの不一致に関する不満も見られます。 
　　特定のエアフライヤーやオーブンに合わない場合があるようです。 

【分析アドバイス】 

・（アドバイス1）製品のサイズバリエーションを増やし、異なるエアフライヤーや 
　　オーブンに対応できるようにすることで、顧客満足度を向上させることができます。 
・（アドバイス2）紙の厚さや耐久性を改善することで、ユーザーの不満を減らし、 
　　製品の信頼性を高めることができます。 
・（アドバイス3）製品の使用方法や注意点を明確に記載したガイドを提供することで、 
　　ユーザーが誤った使い方をしないようにサポートすることが重要です。 



AI分析

【差別化ポイントの提案】 

・（提案1）エアフライヤーやオーブンの特定のモデルに合わせた専用サイズを 

　　提供することで、他の製品との差別化を図ることができます。 
・（提案2）紙の厚さや耐久性を向上させたプレミアムバージョンを提供し、 

　　品質にこだわる顧客層をターゲットにすることができます。 
・（提案3）レシピブックや使用ガイドを同梱することで、 

　　製品の付加価値を高め、ユーザーの満足度を向上させることができます。



競合は月に900～1000個程度販売 

食品衛生法の記載がない 

消耗品 

1年を通して売れる

分析



具体的戦略
商品ごとのサイズを調べて〇〇用とわかりやすく記載 

サイズバリエーションを増やす 

厚みのある商品を探す 

食品衛生法をパスして記載、他社が不明であることに言及する 

日本語説明書を同梱



儲かるリピート商品４ 
キャスターカバー



仕入れ先候補



分析
2024年6月から低価格商品(750円以下)の手数料が5%に値下げ 

セラスプ　商品リサーチ　販売数　100～300個　750円以下 
小型・普通　出品者：中国　　 

仕入れ価格は35をかけて計算　　　　　　 

AmazonURL　https://x.gd/rCK6Y 

1688URL　https://x.gd/U48kA

https://x.gd/rCK6Y
https://x.gd/U48kA


AI分析の結果
【分析結果】  
1. 頻出キーワードと傾向  
   - ポジティブ: 静音性、取り付け簡単、カラーバリエーション、耐久性  
   - ネガティブ: サイズ合わず、装着が難しい  
   - キーワード: 静音、キャスター、タイヤカバー、シリコン、保護

2. 主要なポジティブコメントの要約  
   - 顧客は、静音性が大幅に向上したことを評価しています。特に旅行中の音の軽減に満足している声が多いです。また、色のバリエーションが豊
富で、自分の好きな色を選びやすいとのコメントもあります。

3. 主要なネガティブコメントの要約  
   - サイズが合わない場合があり、装着に苦労するとの声が見られます。一部のユーザーは、適切に装着できなかったために不満を抱いています。

4. 改善の余地がある点  
   - サイズの明確な表示やガイドを提供することで、装着時のストレスを軽減できます。また、取り付け手順のビジュアル説明や動画の提供も有効
でしょう。

5. 競合商品との比較  
   - 競合商品と比較して、静音性が優れているとのコメントが多いですが、装着のしやすさやサイズの適合性でいくつかの競合に劣る部分も指摘さ
れています。



AI分析の結果
【分析アドバイス】  
アドバイス1: 製品サイズのガイドラインを提供し、購入者が自信を持って選べるようにすることが重要です。  
アドバイス2: 取り付けに関する動画や手順を追加することで、顧客の満足度を向上させる可能性があります。  
アドバイス3: 定期的にカラーバリエーションを更新し、顧客の興味を引き続ける戦略を採ることが推奨されま
す。  

【差別化ポイントの提案と実装方法】  
提案1: **取り付けガイドの強化**  
   実装方法: 商品ページに詳細な取り付け動画や図解を追加。  
提案2: **サイズ確認ツールの導入**  
   実装方法: 顧客が自身のキャスターに合ったサイズを確認できるオンラインツールを提供。  
提案3: **顧客フィードバックの活用**  
   実装方法: 満足度調査を実施し、新商品や改善点を継続的に反映する仕組みを確立。



分析

月販数予想は500個以上 

音の軽減、色によってスーツケースの判別しやすさが好評 

付けるのが難しい、摩耗が早いなどの低評価がある 

競合もそこそこいるが販売数が期待できて参入余地はある



具体的戦略

静音性のアピール・色による判別のしやすさ 

装着しやすいサイズ感の選定 

掲載1688の仕入れ先は夜光色もあり 

騒音の計測など数値での比較を実施 

競合の少ない薄利多売を狙うのもあり



儲かるリピート商品５ 
ネイルシール



仕入れ先候補



分析

セラスプ　商品リサーチ　販売数　100～300個　600円以上 

小型・普通　出品者：中国　　 

仕入れ価格は35をかけて計算　　　　　　 

AmazonURL　https://www.amazon.co.jp/dp/B0BBG2JRJF?th=1 

1688URL　https://x.gd/MdixV

https://www.amazon.co.jp/dp/B0BBG2JRJF?th=1
https://x.gd/MdixV


AI分析の結果
【分析結果】  
主要なポジティブコメントの要約
    - 製品の極薄設計が、つけ爪装着時の自然な仕上がりに貢献している点が評価されています。
    - 超強力な粘着力により、つけ爪が外れにくく、長時間の使用でも安心感があるという意見があります。
    - 透明度が高いため、つけ爪のデザインを邪魔せず、自然な仕上がりを実現できると好評です。
    - 防水性があるため、水仕事などでも剥がれる心配が少ないと評価されています。
    - 粘着グミタイプなので、初心者でも簡単に扱えるという意見が多いです。

改善の余地がある点
    - 粘着力の強度を調整できるように、複数種類の粘着グミを提供することを検討してください。
    - 耐久性を向上させるために、素材の改良や厚みの調整を検討してください。
    - グミの形状やサイズを工夫し、より目立たないように改善してください。
    - 防水性能をさらに高めるために、素材や加工方法を見直してください。
    - 初心者でも使いやすいように、詳しい取扱説明書や動画チュートリアルを提供してください。



分析

競合月販数予想は2000個以上 

年中売れる消耗品 

一定数は取り扱いが難しいと感じている 

監修をつけている競合は980円販売



具体的戦略
AI分析を参考に商品特製のアピール 

権威性は必須 

日本人セラーのページがいまいちなので追いつけそう 

価格は低価格手数料発動の750円未満が望ましい 

定期お得便も使えそう


